Quest Diagnostics Inc DGX Company Overview 24/02/2024
Key Stats Precio Precio Valoracion

Trabajadores 50000 Ticker DGX Capitalizacion 14106 Enterprise Value 18133
Fundada 1967 Precio 127,08 USD Acciones 111,0 Price / Sales 1,52
CEO James E. Davis Ultimos 30 dias -2,36% A Acciones 10y -22,07% Price / Book 2,20
Headquarter Secaucus (NJ) PER 16,89 Dividendo % 2,36% EV / Ingresos 1,96
Industria diagnostics & Researct Beta (5y) 0,92 Payout 40,1% EV / EBITDA X10,7
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Precio de la Accion
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Key Financials
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Balance Sheet
ACTIVO TOTAL $ 14.022 —mil I I B I
Activo Corriente $ 2372 o wm I I I | ] l
Cash $ 686 _7-77".-.
Cuentas por Cobrar $ 1210 mE I I . .
Inventory S 190 -____-IIII
Activo No Corriente $ uneso __mB I I I I I
Fondo de Comercio $ 7733 ~1 1 | l I I I
PASIVO TOTAL $ 7.604 -innnll
Pasivo Corriente $ 1.815 I [ - . I I I l I
Cuentas por Pagar S 1359 e I I
Pasivo No Corriente $ 8825 _mll l I I l I I
Deuda Largo Plazo $ 4410 SHB= I I I I I
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FREE CASH FLOW
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Pasivo + Patrimonio Neto

Patrimonio Neto; 46%

Pasivo No Corriente; 41%

Pasivo Corriente; 13%




Income Statement

milions $ 2016 | 2017 | 2018 | 2019 | 2020 | 2021 | 2022 | 2023
Ventas $7214 $7.402 $7531 $7726 $9.437 $10.788 $9.883 $9.252
EUTTTY - R AR A A R

de Ventas $4.616 $4719 54926 $5.037 $5.804 $6579 $6450 $6.199
Administrativos  $1380 $1443 $1424 %1457 $1550 $1727 $1874 $1642

Intereses %143 %151 %167 %175 S163  S151 %138 S152

EBITDA $1408 51435 S1410 $1560 $2332 $2789 $1865 $1701
EBIT $1159 1165 Su101 $1231 $1971 $2381 $1428 $1262
Beneficio Neto $645 $772  $736 $858 $1431 $1.995 $946 $854

BPA [XTEY $451 $550 $529 86,28 $1047 $1555 $7,97 $7,49

Bruto 36,0% 362% 34,6% 348% 385% 39,0% 347% 33,0%
Margen
Neto 89% 104% 98% 111% 152% 185% 96% = 92%

Cash Flow
milions $ 2016 | 2017 | 2018 | 2019 | 2020 | 2021 | 2022 | 2023
kYAl 51175 $1200 $1243 $2.005 $2233 $1718 $1272 81272

$830 $801 S41:1  §722 %21 $543 S1061 $1.061

CAPEX $203 %251 $381 %309 %415 %400 %404 $408

media
Mant. FEFPRE:] $332,80 $221,92 $358,94 $259,25 $10,50 $111,47 $619,28 $572,91
5y

$738  $592  S401 5225 S1267 $2540 $1732 -S160

Dividendos $247 %266 %286 %297 %309 $305 $314  $314

Pagode Deuda -$141  -$23  -$124 -$832 $805  $2 %2 8748

CUCESYTENRICRIERELAN $823  $924  $819  $934 81590 $1.833 $1314 $864

BENEFICIO x ACCION FCF POR ACCION DIVIDENDO x ACCION

§ 7,49 § 7,65 § 3,00

Dividendo - Acciones
milions § 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023

Beneficio por accién $451 $550 $529 $628 $1047 $1555 $797 5749

6,99%

Dividendo por accién $158 180 S195 %212 %221 %242 %260 %279

7,43%

Payout Ratio Net
35,03% 32,73% 36,86% 33,76% 2111% 1556% 32,62% 37,25%
Income

Rentabilidad por
260% 168% 197% 185% 117% 117% 1,07% 133%
dividendo

Acciones 142 140 139 136 136 128 18 13

Magnitudes por Accion
milions $ 2016 2017 2018 2019 | 2020 2021 2022 2023

Valor Contable (bookv) 32,8 35,4 379 418 50,1 50,6 509 56,8

Ingresos por Accion 50,8 52,9 54,2 56,8 69,4 843 8338 819
FCF Por Accion 58 6,6 59 6,9 11,7 143 11,1 76
FCF Payout Ratio 273% 273% 331% 309% 189% 169% 233% 36,5%
Cotizacion a 31/12 91,8 99,2 820 1208 1693 1564 1379
PER a 31/12 203 18,0 15,5 0,0 11,5 10,9 19,6 18,4
EV/EBITDA 11,8 121 10,8 123 83 88 11,6 11,7

Price to Book Ratio 28 28 22 0,0 2,4 33 31 24
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EBITDA INTERESES FCF PAYOUT

10y CAGR Vs Beneficio Bruto
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B Beneficio por Accion [l Dividendo por Accion [l Payout Ratio FCF
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LIQUIDEZ

SOLVENCIA FINANCIERA

VENTAJA COMPETITIVA

= CurrentRatio == Acid Test = Ratio Garantia Autonomia Financiera @ Deuda Neta/Patiimonio @ Deuda Neta/EBITDA @ Apalancamiento @ MargenBruto @ Margen Operativo @ Margen Neto Margen FCF
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VISION GENERAL -LAMENTACIONES (GORKA DE )
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@ Margen Bruto
@ Administracién
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@ Costes Operativos
Gostes Financioros
@ % antes Impuestos

@ Tipo Impostive

VALOR CONTABLE Y DESARROLLO

B Valor Contable @ Cotizacion 31/12 @ PER31/12 EVEBITDA

2016

2017 2018 2019 2020 2021

Rentabilidad
2016 2017 2018 2019 | 2020 2021 2022 2023 @ ROA @ ROE ROCE ROIC
40,00% 20,00%
639% 735% 669% 6,68% 1020% 14,66% 737% 6,09% SR
ROE 13,84% 1558% 1397% 15,09% 21,02% 30,77% 1575% 1331% ED 200
21,02%
ROIC 8,69% 10,29% 9,70% 1014% 1517% 18,83% 11,50% 9,43% 2000% o 1594% 33805 598% gy 1509% 7 i BB a1 1000%
K =7 _1020%
CROIC 83% 101% 96% 90% 13,6% 173% 111% 88% 10,00% 56a% 2% 639% 735%669%—6/68% J37%600% 500%
RORC CAGR 5Y 3,40% CAGR10Y 714%
0,00% 0,00%
2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023
Ventaja Competitiva
2016 | 2017 | 2018 | 2019 | 2020 | 2021 | 2022 | 2023 B MargenBruto @ MargenFCF @ Margen Neto @ Margen Operativo
100,00%
Margen Bruto 36,0% 362% 34,6% 348% 385% 39,0% 347% 33,0%
e dan 0% 362% i, 348% 34.7%
Margen Operativo 161% 157% 146% 159% 209% 221% 144% 13,6% 7s00%! oy (R s30%
Margen Neto 89% 104% 98% 111% 152% 185% 9,6%  92% s000% (IR 2ol o200 T g o
8,550
95% sgw——mA%\gs%_,ﬂm = SN 6% o
Margen EBITDA 195% 194% 187% 202% 247% 259% 189% 184% e e oA pne553 mm. ey
Margen FCF 11,4% 125% 109% 121% 168% 17,0% 133% 93%
0'00/;014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022
Calidad del Resultado
B BeneficioNeto [ FCF [l Devengo Coeficiente de Devengo
2016 | 2017 | 2018 | 2019 | 2020 | 2021 | 2022 | 2023 2000 2,00%
Beneficio Neto $645 S$772 $736  $858 51431 $1995 $946  $854 1500 '
0,00%
Free Cash Flow $823 %924 $819 %934 $1590 51833 $1314 $864 1000 | /
Devengos %178 152 983 $76  -S159  S162  -$368  -S10 500 II II .H II II II l Il oo
Activos Operativos 8.065 8673 9123 9353 9819 9739 9764 10445 0 ol i -
Coeficiente de Devengo -2,21% -1,75% -0,91% -0,81% -1,62% 1,66% -3,77% -0,10% =D oon oD D D WD D D O m mn e
Pietrosky F-Score Altman Z Score
Z=1,2xA + 1,4xB + 3,3xC + 0,6xD + 0,999xE
Apalancamiento & .
Lisnfees ncia A= Fondo de Maniobra / Assets = 0,040 D= Market Cap / Pasivo= 1,86
quulde Accion Margen Eficien
ROA+ FCF+ ROA> Deudac< ) B= Retained Earnings / Assets = 0,629 E=Sales / Assets= 0,66
1 1 0 1 [¢) 1 1 0 o} 5 C=EBIT/ Assets= 0,09 Altman Z Score 3,00



RECOMPRA DE ACCIONES EVOLUCION DEL NEGOCIO

B Recompra mensual (millones) Cotizacién W Ingresos Totales /Revenue == EBITDA == Beneficio Neto Free Cash Flow
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Puntuacion de la Empresa

W EPS M Dividendo FCF/Acciéon @ Dividendo / EPS

&
N

Earnings Payout Ratio Free Cash Flow Payout Ratio

PR bareiEs few ey sa desfimn dl pea e Rkt U peyent e Porcentaje del flujo de caja libre que se destina al pago del dividendo. El flujo de

aumento significa que el dividendo crece mas rapido que las ganancias, con lo G Cliaiine € GEEie (U geEmes (B e AmEs ¢ prery &) GRS

. . Con este dinero la empresa puede remunerar al accionista de distintas maneras.
cual, queremos que este dato se reduzca en el tiempo y sea de la manera mas

. . . Mi preferencia es que no sobrepase el 60% y, cuanto mas bajo, mejor.
estable posible. Mi preferencia es que no sobrepase el 60%. @ q P Y, ) )

40,05%

36,86% 3725% 38.2% 36,5% 392%
3386% 3018% 3503% 3573% 3376% 32,62% o 331% 3009,
. 2288 273% 273%
21,11% 180% 233%
I ] I I B I
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Earnings Per Share Free Cash Flow Per Share

Las ganancias por accion son el beneeficio neto que una empresa genera El Flujo de caja neto es lo que genera una empresa después de pagar sus

dividido por el niimero de acciones en circulacion. Buscamos una tendencia facturas y reinvertir en su negocio. Las mejores empresas tienden a generar un

positiva y estable que indicaria un crecimiento saludable y una buena flujo de efectivo estable y creciente, lo que significa dividendos sostenibles.

rentabilidad para los accionistas.
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$797 s749 §749 E
$550 §529 i $439 35
sog S %481 I I I I

2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023 TIM 201N 20((b I 201 G 20020 (B 201 SRN2020 202 202208 2025 BRI



Earnings Per Share Growth

El crecimiento sostenido de las ganancias a lo largo del tiempo es crucial para
impulsar el precio de las acciones de una empresa y respaldar el aumento de los
dividendos. Grandes fluctuaciones en las ganancias pueden sefalar un negocio

ciclico v mas riesaoso. aue auizas no sea la oncion ideal para inversores

2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024TTM

Net Debt to EBITDA

Indica cuantos afios de ganancias antes de intereses, impuestos, depreciacion y
amortizacion necesita una empresa para saldar todas sus deudas. Si la
proporcion es demasiado alta, es posible que la empresa decida reducir el pago
de dividendos para disponer de mas efectivo y asi poder pagar sus deudas.

Queremos una relacion inferior a 3 para la mavoria de las empresas.

2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023

Net Debt to Capital
La proporcion del financiamiento de una empresa que proviene de deuda
(descontando el efectivo) en lugar de capital. Las empresas que dependen en
gran medida de la deuda para financiar sus operaciones pueden tener mas
probabilidades de enfrentar dificultades si las condiciones comerciales se
debilitan. Preferimos que este ratio sea inferior a 0.4 para la mayoria de las

empresas
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Fondos Propios

Quiero los fondos propios superiores al 33% dado que una proporcion
significativa de financiamiento a través de fondos propios proporciona
estabilidad financiera a la empresa. Un nivel mas alto de fondos propios sugiere

que la empresa depende menos de la deuda, lo que puede hacerla mas

4731% 46145, 47.18% 4787% 4B55% 47,63%
o 4428%

2679%
44,40% 4393% 4577%

2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023

Sales Growth

El crecimiento de las ventas es un factor crucial para el crecimiento de las
ganancias a lo largo del tiempo. Las tendencias en la tasa y volatilidad del
crecimiento de las ventas pueden proporcionar pistas sobre la ciclicidad de un

neaocio. Prefiero un crecimiento constante v moderado. entre el 3% - 8%.

2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024TTM

Net Debt to EBIT

Indica cuantos afios de ganancias antes de intereses e impuestos necesita una
empresa para saldar todas sus deudas. Si la proporcion es demasiado alta, es
posible que la empresa decida reducir el pago de dividendos para disponer de

mas efectivo y asi poder pagar sus deudas. Queremos una relacion inferior a 3

para la mavoria de las empresas.

2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023

Cobertura de Intereses

Divide el ingreso operativo entre los gastos de intereses para evaluar cuan
facilmente una empresa puede cumplir con sus obligaciones de intereses. Si una
empresa tiene una deuda significativa, los pagos de intereses pueden consumir
la mayor parte de su flujo de efectivo y potencialmente presionar el dividendo.

Preferimos que este ratio sea superior a 8 para la mayoria de las empresas.
8,10489¢

15768211¢
1034782609
34 6 59281470347

2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023

Humo en el balance

Un equilibrio adecuado entre activos tangibles e intangibles es esencial para
garantizar la estabilidad financiera y la capacidad de la empresa para cumplir
con sus obligaciones financieras. La sobredependencia de activos intangibles

puede hacer que la empresa sea mas vulnerable a los riesgos y a la volatilidad

8.899
8262 8312
Jasa 7770 7740 B0
7.103 6.949
6545 Iéug II I

2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023




Intereses <20% EBIT
Mantener la deuda por debajo del 20% del EBIT es una estrategia que busca

equilibrar el uso de recursos financieros, preservar la flexibilidad y mitigar los
riesgos financieros, lo que contribuye a la estabilidad y sostenibilidad a largo

nlazo de la emoresa

1517%
1437% 1422%
1296%
12,34% 12,04% 12,04%
9,66%
827%
I i I

2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023 TIM

Margen Operativo > 15%- 20%
Una medida de rentabilidad que divide el ingreso operativo entre las ventas

totales. Margenes operativos mas altos y estables pueden ser indicativos de un

negocio ventajoso. Prefiero que este margen sea superior al 15-20%.

2207%
20,89%

1445%

1607%15”% 1593%
| 142MI I I I I

2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023 TIM

Margen del Flujo de Caja Libre

EI FCF es el efectivo que una empresa genera después de pagar todos sus gastos
e inversiones. Esta métrica de rentabilidad divide el flujo de efectivo libre entre
las ventas. Las mejores empresas generan margenes altos y estables. Prefiero

que este margen sea superior al 6% para la mayoria de las empresas.

2162%

12,49%
893% 9.23%
741% 9% 747% 728%
515% S558%

] .II II II
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ROE > 15% sin deuda 20% con deuda

EI ROE es una medida financiera que evalla la rentabilidad de una empresa en
relacion con su patrimonio neto. Un ROE superior al 15% 0 20% indica una

gestion eficaz de los recursos y un buen rendimiento para los accionistas.

30,77%

21,02%

T T T504% o 1558% -~ T1500% 575 T T T T
12,84% %% 1384% 1397% 1331% 1360%
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Margen Neto > 10%
Una medida de rentabilidad que divide el ingreso neto entre las ventas totales.

Margenes netos mas altos y estables pueden ser indicativos de un negocio

ventajoso. Prefiero que este margen sea superior al 10%.

2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023

Return on Invested Capital
Divide las ganancias de una empresa entre el dinero que los accionistas han

proporcionado. Evalda la gestion en la asignacion de capital. Una empresa
ventajosa generalmente obtiene rendimientos estables y por encima del
promedio. Prefiero que este rendimiento sea superior al 10% para la mayoria de

las empresas.

1883%

1517%

1029% 500, 1014%

8,50%= 8,56% .8,69% I - I
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